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La llamada maldita

El teléfono es el portador de la
peor noticia, la muerte de un
familiar en accidente de trafico

El marido de la
enfermera
envenenada se
deshizo de cajas
vacias de talio

W [os envases fueron recuperados por el
primo de la victima y entregados al juez

TAMBIEN...
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Siguen los retrasos
en los aeropuertos
mientras AENA y
los controladores se
culpan del conflicto
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El despliegue policial del
Estado en Canarias
aument6 en dos mil
efectivos en cinco anos
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El tren, en su primer viaje. | 1. F.

Arrecife estrena un
minitrén de 60 plazas
para dinamizar el
turismo en la capital
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La expansion de las
empresas canarias en

Africa crea més de dos
mil puestos de trabajo

EDITORIAL

MENOS
IMPUESTOS Y
MAS EMPLEO
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Eran envases de talio. Las cajas
de las que supuestamente se
desprendid en un centro co-
mercial el marido de la enfer-
mera envenenada eran cajas
vacias de talio, la sustancia que
al parecer acab6 con la vida de
la joven el pasado domingo 11
de julio. Un primo de la victi-
ma acompaii6 al esposo de la
enfermera a comprar comida,
y vio como tiraba los envases
bajo un coche. Los recuperd
y entregd al juez.  Piginas2y3

Quinta muerte
por violencia
machista en
solo dos meses
en Tenerife

Una mujer muri6 asesinada
ayer en La Orotava por su pa-
reja sentimental, quien luego
intentd quitarse la vida. Esta es
la quinta muerte por violen-
cia machista en poco mas de
dos meses en Tenerife. Pigina71
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 ENTREVISTA PACO JEMEZ | Entrenador de la UD

“Tenemos el aliciente de la
cantera, pero hay que estar
preparados para sufrir”

El técnico de la UD Las Palmas,
Paco Jémez, asume el reto de
una temporada “dificil” y avisa
que hay que estar preparados
parasufrir pese al aliciente de la
cantera. El preparador es cons-
ciente de las dificultades econo-
micas, pero reclama dos o tres
fichajes para reforzar el plantel.

~ Luis Ibarra
Consejero del Cabildo

“En dos afios no habra
dinero para voladores”

Jovenes de alta cualificacion
sufren el paro o sobreviven en
empleos precarios y sin futuro
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Una I‘Omel‘la de JUblle O. Galdar se desbordo ayer con la romeria ofrenda a su pa-
trono, el apdstol Santiago, con cifras que algunos calculos cifraban en hasta 20.000 personas y que rompieron to-
das las previsiones coincidiendo con la celebracion de este nuevo Afio Santo Jacobeo. Una fiesta que se ex-
tendio al otro extremo de Gran Canaria con la bajada de Santiago el Chico desde el pinar hasta Tunte, y que
también se hizo patente en Teror con su tradicional romeria del “Pino chico”. | paco Luis MATEOS Piginas 2y 13

REPORTAIJE | 30
Yeremi cumple

once anos y
3 de ausencia

iiMEJOR IMPOSIBLE!!

Compre piso en Vecindario
Menores de 35 afios

Ingresos minimos 15.000€ al afio
Sin entrada/200¢ mensuales
928 790 848 / 627 968 357

Paco Jémez. | ANDRES CRUZ




28 Domingo, 18 de julio de 2010

Economia

EL SALTO AL EXTERIOR

La expansion de las empresas canarias
en Africa crea mas de 2.000 empleos

B Agricultura, construccion y la alimentacion copan el 80 % del tejido empresarial en el continente

Las sociedades canarias que operan en este mercado crecen a un ritmo superior al 10 %

Rubén Reja

LAS PALMAS DE GRAN CANARIA
Africahuele a negocio. Mientras
que la economia canaria se halla
estancada, el continente africa-
no elude los efectos de la crisis
con toda solvencia. Para com-
pensar los vaivenes de la rece-
sion, los empresarios canarios
han instalado hasta 183 empresas
en el continente vecino, que dan
empleo a més de 2.000 trabaja-
dores, segin los datos de Afri-
cainfomarket. La agricultura, la
construccién y la distribucion
alimentaria copan los principa-
les sectores de las empresas ca-
narias hasta alcanzar el 80 % del
tejido empresarial en estos pai-
ses. Un mercado que comienza a
madurar y en el que Canarias fi-
ja su mirada como la alternati-
va para remontar la crisis.

La paralisis econdmica de las
Islas ha lastrado las ratios de las
empresas canarias, que regis-
tran un comportamiento plano
en el mercado interno. Un com-
portamiento que contrasta con
el ritmo de las sociedades im-
plantadas en Africa por cana-
rios. Estas compaiiias acumulan
crecimientos anuales superio-
res al 10 %, que reafirman el
protagonismo de las economias
de los paises emergentes. “Son
incrementos significativos que
demuestran que algo se esta
moviendo al otro lado de nues-
tras fronteras”, explica Luis Pa-
drén, secretario general de la
Camara de Comercio de Las
Palmas.

PREVISIONES. El principal
bastion de las filiales canarias en
Africa se halla en el archipiéla-
go de Cabo Verde, donde un to-
tal de 80 empresas operan. “La
presencia canaria en el conti-
nente africano ha ido en aumen-
to durante el ultimo decenio y
las previsiones apuntan que se-
guird a este ritmo”, continda
Luis Padrén. Otro de los paises
con mayor presencia es Marrue-
cos, donde hay instaladas en la
actualidad 60 sociedades cana-
rias. Tras Cabo Verde y el rei-
no alaui se encuentran Maurita-
nia 'y Senegal, paises en los que
se han ubicado 20 empresas ca-
narias en cada uno de ellos, y
cierran la tabla Guinea Ecuato-
rial, con cuatro empresas, y
Ghana, con solamente una. Ade-
mas, la mayor parte de las em-
presas con una filial en suelo
africano son pequefas empre-
sas, que en la mayoria de los ca-
sos cuentan con el apoyo de un
socio, del que van de la mano.
“Para entrar en los mercados
africanos es necesario crear si-
nergias con socios locales para
garantizar el desarrollo de la ac-
tividad”, recomienda el secreta-
rio general de la Camara de Co-

UN EMPRESARIO QUE VENDE GOFIO Y PLANTA PAPAS

“Es fundamental encontrar
un socio”. Narciso Henriquez se
ha lanzado a la venta de gofio en
Senegal a través de su empresa
- Palmasen. “Ir con un socio es

d fundamental”, reconoce este

o N .
empresario que también planta

Narciso y Maria. |LP/DLP Papas y mangos para exportar.

UNA CEMENTERA EN EL CORAZON DE GHANA

“La financiacion es muy
complicada”. Marco y Antonio
Polo (padre e hijo) han montado
una cementera, Permafix, en
Ghana. Pese a todo, aseguran que
“la financiacion es muy complicada
en un pais donde hay que saber

4 |
Marco Polo. | Lo/ oLp muy bien lo que se quiere vender”.

BOTELLAS REPARTIDAS POR 17 PAISES DIFERENTES

“La logistica es deficiente y
demasiado cara”. Vidrieras
Canarias exporta vidrio en 17
paises del continente africano. Una
tarea “donde la logistica es a veces
deficiente y demasiado cara”,
explica el director de Vidrieras,
Jestis Cayeiro.

Jesus Cayeiro. | LP / DLP

mercio de Las Palmas.

Una de las empresas con ma-
yor experiencia en el continen-
te africano es Vidrieras Cana-
rias. De hecho, lleva més 30
afos de relaciones exportado-
ras a 17 paises, que arrojan un
balance “positivo y donde con-
fiamos seguir creciendo”, ase-
gura Jesus Cayeiro, director de
Vidrieras Canarias. Marruecos,
Mauritania, Senegal, Cabo Ver-
de, Gambia, Mali, Burkina Faso,
Sierra Leona, Costa de Marfil,
Ghana o Togo son algunos de
los paises donde trabaja esta
empresa y absorben el 20 % de
su produccion, con una media
anual de 8.000 toneladas de bo-
tellas, para cerveza y refrescos
en colores verde y dmbar. Pero
este interés empresarial es “16-
gico”, ya que el mercado cana-
rio “se queda pequefio y noso-
tros tenemos capacidad
suficiente para crecer”.

Asimismo, las buenas pers-
pectivas en el continente africa-
no llevan a Vidrieras Canarias,
participada por el Grupo Saint-
Gobain, a explorar nuevos terri-
torios. Prueba de ello es que
han participado en la Misién
Comercial a Angola (organiza-
da por las Camaras de Comer-
cios de Las Palmas y Santa Cruz
de Tenerife, y por Proexca). La
impresion de esta compaiiia es
que es un mercado interesan-
te, al que, si bien no saltara de
inmediato, no descarta entrar
a medio plazo.

Mas de 120
licitaciones

El portal Africainfomarket publi-
ca los concursos que emiten los
organismos internacionales en 21
paises del continente vecino. La
base de datos tiene 120 licitacio-
nes dirigidas a consultorias y
asistencia técnica, construccion
y alas actividades relacionadas
con equipamiento informatico,
nuevas tecnologias, energias y
abastecimiento y saneamiento de
agua. En la actualidad son cerca
de 900, los empresarios suscritos
a este servicio gratuito, los que
reciben la informacion puntual
que, ademas, pueden disenar de-
pendiendo de sus intereses y ne-
cesidades, ya que la alerta de lici-
taciones da la posibilidad de
discriminar por pais y sector. Es-
ta es la primera herramienta de
este tipo que se oferta sin coste
alguno para el usuario, dirigida
aincentivar la internacionaliza-
cién de las empresas de habla his-
pana en Africa. Afrinfomarket ha
publicado, en el primer semestre
de 2010, un total de 334 concur-
s0s, un 37,5 % mas que en el mis-
mo periodo de 2009.



